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E
l geógrafo canadiense
Richard Florida apun-
ta la emergencia de las
megarregiones, las nue-
vas unidades naturales

de crecimiento económico, que
agrupan redes de ciudades, co-
marcas y regiones que ya están
hoy económica y comercialmen-
te integradas. Según Florida, es-
tas megarregiones, y no las gran-
des megalópolis, serán los ejes
de la prosperidad del siglo XXI:
en ellas se concentrará la pro-
ducción y la actividad económi-
ca. Ha identificado sobre el ma-
pa hasta 40, en las que vive un
20% de la población del mundo
pero se producen dos terceras
partes del PIB mundial y gene-
ran casi toda la innovación.

La primera megarregión mun-
dial sería el Gran Tokio, y tras
ella irían Boston-Washington,
Chicago-Pittsburgh y Amster-
dam-Rotterdam-Rurh-Flandes.
Lille. La undécima megarre-
gión sería Barcelona-Lyon, que
va de Alicante a Marsella, una
zona con gran capacidad de
atracción de empresas por algu-
nos costes competitivos y su es-
tilo de vida. La megarregión nú-
mero 39 es Madrid. que, denun-
cia el profesor Ramon Tremo-
sa, está desertizando las ciuda-

des a su alcance para convertirse
en una ciudad-nación de 10 o 12
millones de habitantes.

Y el centralismo de Madrid y
la necesidad de establecer políti-
cas públicas que tengan en cuen-
ta las megarregiones como parte
esencial del entramado económi-
co son el punto de partida de Ca-
talunya, país emergent, el nuevo
libro del autor de Estatut, aero-
ports i ports de peix al cove. Un
libro crítico, aunque también op-
timista, escrito desde un punto
de vista académico pero también
político, en todos los sentidos: la

política entendida como la nece-
saria reflexión sobre la cosa públi-
ca, pero también como visión po-
lítica determinada, con referen-
cias al famoso voto cautivo o a de-
terminados partidos de izquier-
das catalanes como sucursales.

En cualquier caso, Tremosa
apunta hacia asuntos de imperio-
sa trascendencia. Para empezar,
que en un siglo en el que el Medi-
terráneo se convertirá en el mar
más importante del mundo para
el comercio marítimo, las oportu-
nidades de Catalunya son enor-
mes, y hay que aprovecharlas. En

un país que representa el 28% de
las exportaciones de toda España
y el en el que su modelo exporta-
dor pasa por una notable colabo-
ración entre las multinacionales
presentes en Catalunya y miles
de pequeñas y medianas empre-
sas cuya eficiencia evita la deslo-
calización de esas multinaciona-
les, no sólo los puertos de Barce-
lona y Tarragona pueden inten-
tar convertirse en la puerta de en-
trada del comercio asiático con
destino a Europa –ahora ese co-
mercio va a Rotterdam, Amberes
o Hamburgo, pero a costa de tres

días más en barco–, sino que gra-
cias a esa área industrial cercana
se puede incorporar valor a las
mercancías que llegan, acabando
productos asiáticos semielabora-
dos, como hace Flandes, la re-
gión líder en logística en Europa.

Por supuesto, para ser poten-
tes en logística se necesitan infra-
estructuras y, añade Tremosa, su

gestión descentralizada. Ade-
más, sin una logística pensada a
escala global se puede perder la
industria local. Por cierto: señala
que con el crecimiento de estos
años, y pese a la expansión de los
puertos de Tarragona y Barcelo-
na, se saturarán en 15 años. Po-
dría, dice, ser el turno de puertos,
ciudades y territorios tierra aden-
tro: el Ebro, Amposta y Tortosa.
Habrá más cambios. El canal Se-
garra-Garrigues convertirá gran
parte de los cultivos de secano de
Lleida en regadíos. Y los cruce-
ros podrían atraer los vuelos in-
tercontinentales asiáticos que Ca-
talunya necesita. Eso sí, aparte
de Madrid, Tremosa ve otro mal:
la administración local catalana
es muchas veces un lastre para la
competitividad, retrasando pro-
yectos y viviendo bajo la máxima
de que “quien no vive del presu-
puesto, vive en el error”.

Un aspecto de un muelle de descarga del puerto de Barcelona

¿Discute siempre por lo mismo?
¿Desea cambiar de trabajo pero
continúa todavía en el mismo? Pa-
ra los autores, estos problemas
tienen su origen en el interior de
cada uno, en creencias profunda-
mente arraigadas –sobre la com-
petencia, la valía, la seguridad, la
primacía– que impiden superar
viejas maneras de vivir y actuar.
Se trata de identificar la raíz del
problema, valorarla, llevar a cabo
una tormenta de ideas, evaluar
las consecuencias de llevarlas a
cabo y, así, elaborar una lista de
cosas que hacer para cambiar.

Los países compiten entre sí para
desarrollarse. El autor, catedráti-
co de Política Económica Interna-
cional en la Harvard Business
School, analiza diez países –Ja-
pón, China, Rusia, Italia, México
o EE.UU.– y extrae lecciones pa-
ra que el Gobierno desempeñe co-
rrectamente su papel fundamen-
tal en el crecimiento: desde dere-
chos básicos de propiedad a polí-
ticas que fomenten el ahorro y la
inversión, bancos centrales fuer-
tes, flexibilidad del mercado labo-
ral o evitar una distribución muy
desigual de la renta.
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La megarregión número 11
Tremosa analiza las grandes oportunidades logísticas de Catalunya en los próximos años

Muchos inversores han confundi-
do, señala el autor, el uso de la
Bolsa con su conocimiento, como
demostró el enorme auge bursá-
til de hace unos años y el descon-
cierto ante su posterior caída en
picado. De todos modos, como
no cree que la Bolsa esté reserva-
da sólo para unos pocos, esta
obra trata de difundir formación
bursátil, desde los conceptos bási-
cos a los mecanismos de la econo-
mía, los ciclos económicos, los pa-
rámetros básicos del análisis fun-
damental y la eficiencia y anoma-
lías de los mercados.
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Para Tremosa, sin una
logística pensada a
escala global se puede
acabar perdiendo la
industria local

“Barcelona, Tarragona i València
(i Palamós, Tortosa i Castelló)
tenen un gran actiu que no té,
per exemple, el gran port de
Marsella: tenir una gran àrea
industrial al seu darrere molt
diversificada, amb multinacionals
globals i amb pimes locals inte-
grades en el comerç internacio-
nal. Una gran àrea industrial ca-
paç d'afegir i incorporar valor i

també capaç d'acabar els produc-
tes semielaborats importats
d'Àsia i d'altres continents emer-
gents amb destinació a Europa.
Talment com fa Flandes des de
fa 50 anys. Marsella no disposa
d'una gran àrea industrial sem-
blant, oberta i integrada al co-
merç global, amb tradició indus-
trial, i serà un port pàrquing”
De ‘Catalunya, país emergent’
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